
Weet jij hoe je jouw commerciële vaardigheden kunt toepassen om kansen in de markt te 
creëren? Krijg jij energie van het opstellen van concepten en offertes aan de hand van klant 
specifieke automatiseringsvraagstukken? Wil jij jouw technische en commerciële
vaardigheden inzetten om mee te bouwen aan de toekomst van Romédes? 
Neem dan snel contact op, want misschien ben jij wel de Sales Engineer die wij zoeken!

Hebben we jouw interesse gewekt en wil jij de uitdaging met ons aangaan? 
Neem contact op met Lisa of Marlyn via info@romedes.nl of 0544-356180.
Acquisitie naar aanleiding van deze vacature wordt niet op prijs gesteld.

Heb of ben jij: 
         Passie voor techniek          
         5+ jaar werkervaring als engineer en/of in een   
         commerciële functie
         Ervaring met een 3D-tekenpakket (Solid Works, Inventor etc.)
         Zelfstandig, klant- en oplossingsgericht  
         Technische of commerciële hbo-opleiding (pre)
         In bezit van een geldig rijbewijs B

Wat wij bieden:
         Zeer afwisselende en uitdagende projecten in 
         uiteenlopende branches      
         Een kleinschalig maar gezellig team  
         Mogelijkheid tot het volgen van vaktechnische 
         opleidingen en cursussen
         Aanvullende secundaire arbeidsvoorwaarden
         Salaris naar ratio van kennis en ervaring

Voor meer informatie kijk op onze website; www.romedes.nl
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Over Romédes
Bij Romédes werken wij dagelijks aan het ontwerpen en produceren van Speciaal-machines vanuit 
klant specifieke automatiseringsvraagstukken. Onze klanten zijn actief in zeer uiteenlopende 
bedrijfssectoren. Hierdoor is geen project hetzelfde en zijn de oplossingen niet altijd voor de hand liggend. Deze uitdagingen 
gaan we bij Romédes graag aan om zo bij te dragen aan innovatieve en kwalitatieve automatiseringsoplossingen.

Wat ga je doen?
Als Sales Engineer bij Romédes ben je medeverantwoordelijk voor het onderhouden van relaties met bestaande klanten en het 
uitbreiden van het klantenbestand. Op basis van een salesplan ga jij salesactiviteiten organiseren om kansen in bestaande en 
nieuwe markten te creëren. Daarnaast werk jij aan offertetrajecten en spar je met collega’s om automatiseringsvraagstukken te 
vertalen naar (3D-)concepten en passende offertes. Dankzij jouw drive om de beste technische automatiseringsoplossing aan te 
bieden, weet jij klanten te overtuigen om voor Romédes te kiezen. 


